
VENDEDOR DE 
PROYECTOS PL2
(MONTERREY N.L.)

Crece con nosotros como Ejecutivo de Ventas y

Especificaciones de Proyectos; esta posición tiene el

objetivo de gestionar, promover, realizar labor comercial

impulsando la especificación y venta de nuestras líneas de

producto, así como desarrollar y/o prospectar en los nichos

adecuados de especificación, con la finalidad de realizar labor

de apertura de mercado, permanencia de imagen,

capacitación y presencia de marca en el área geográfica

designada proporcionando una correcta cobertura

• Ingeniería o Licenciatura Concluida

• 4 años de experiencia en la venta y especificación de productos en el sector de la construcción.

• Conocimiento comercial en el área de especificación y negociación de proyectos con Constructoras, 

desarrolladoras y Firmas de Arquitectura.

• Fuertes habilidades de servicio al cliente y enfoque en el logro de objetivos y metas de ventas.

Nombre de contacto Teléfono / Celular Correo electrónico


